
Wo Ideen realisiert werden 
www.akzonobel.com/careers  

Kennen Sie AkzoNobel? Wir machen Ihre Welt bunter! Werden Sie ein Teil von uns! 
Seit 1792 bieten wir innovative Farben, Lacke und Beschichtungen an, die dazu dienen, das Leben der Menschen zu 
verschönern und zu schützen was am meisten zählt. Unser erstklassiges Portfolio an Marken – darunter Dulux, International, 
Sikkens und Interpon – genießt das Vertrauen von Kunden auf der ganzen Welt. Mit Aktivitäten in über 150 Ländern nutzen wir 
unser Fachwissen, um das tägliche Leben zu verbessern und zu erhalten. Denn wir sind fest davon überzeugt, dass jede 
Oberfläche eine Chance darstellt. Wie zu erwarten von einem bahnbrechenden und etablierten Farbenunternehmen, das sich 
der Bereitstellung nachhaltiger Lösungen und der Bewahrung des Besten von heute verschrieben hat – und dabei ein noch 
besseres Morgen schafft. Lassen Sie uns gemeinsam die Zukunft gestalten. 
 

Bei Interesse an dieser Aufgabe freuen wir uns auf deine aussagekräftigen Unterlagen und Angaben zu deinem 
frühestem Wechseldatum, welche du uns über unsere Karriere-Seite zustellen kannst. 
 

Für Rückfragen wende dich bitte an Maria Botha, 
maria.botha@akzonobel.com  

 

Deine Aufgaben 
 

• Verantwortlich für die qualitativ hochstehende Beratung 

und Betreuung der zugeteilten Kundschaft 

• Sicherstellung eines organischen Wachstums bei 

bestehender Kundschaft 

• Neukundenakquisition mit massgeschneiderten 

Angeboten (Produkt Portfolio & Services) 

• Erreichung des Umsatz- und Margenziels  

• Umsetzung der Verkaufsprozesse, zum Beispiel 

Erstellen von Aufbauempfehlungen  

• Dokumentation von Kundeninformationen (CRM) 

• Feststellungen von Schadenursachen bei 

Reklamationen  

• Pro-aktive Zusammenarbeit mit den Verkaufsberatern 

und den Verkaufsstellen innerhalb des 

Verkaufsgebietes 

Deine Qualifikationen 
 

• Abgeschlossene Ausbildung als Maler/-in 

zwingend, Weiterbildung als Malermeister/-in 

oder ähnliches von Vorteil 

• Fundierte theoretische und praktische 

Fachkenntnisse im Bereich der Farben und 

Lacke 

• Berufserfahrung im Verkauf/Außendienst  

• Verhandlungssicher in Schweizerdeutsch 

• Zielstrebiges und lösungsorientiertes Handeln für 

Kundenanliegen 

• Systematische Arbeitsweise und gute MS-Office-

Kenntnisse (Word, Excel, Outlook) 

• Gepflegtes Auftreten und aktives, offenes 

Zugehen auf andere Menschen 

• Wohnort im Einsatzgebiet sowie Führerschein 

Klasse B 

  

 
Für den Vertrieb und Verkauf unserer Produkte und der Kundenbetreuung in der Region Wil suchen wir dich als  

 

Fachberater/-in Farben & 
Lacke 100% (m/w/d) 

Für diese abwechslungsreiche Tätigkeit im Außendienst bietet AkzoNobel einen Firmenwagen inklusiv 
Privatnutzung, Home Office Equipment, flexible Arbeitszeiten und ein kompetentes Team. 

https://careers.akzonobel.com/job-invite/50446/

